UNIVERSIDAD TECNOLOGICA DEL VALLE DEL MEZQUITAL
PLANEACION DIDACTICA DESDE LA ENSENANZA
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Universidad Tecnolégica
del Valle del Mezquifat

\prender, Emprender, Transfarmar

BASADA EN COMPETENCIAS

Programa Educativo:
TECNOLOGIAS DE LA
COMUNICACION

INGENIERIA
INFORMACION Y

EN|Facilitador: C.P. ANTONIO VARGAS MARQUEZ

Cuatrimestre: 10 "B"

Periodo Escolar: SEPTIEMBRE-DICIEMBRE-2020

Nombre de la asignatura:

Negociacién Empresarial

Competencia(s) que desarrolla:

Desarrollar y dirigir organizaciones a traves del ejercicio etico del liderazgo,
con enfoque sistemico para contribuir al logro de objetivos estrategicos.

Horas practicas:

Horas Horas

18 ;-
teoricas: totales:

12 30

Objetivo:

EL ALUMNO FORMULAR ESTRATEGIAS DE NEGOCIAR A TRAVES DE

IDENTIFICAR EL CONTEXTO# LOS ACTORES Y EL TIPO DE
NEGOCIACION# EXPLORANDO LOS DIFERENTES ESTILOS DE
COMUNICACION PARA ADAPTAR EL QUE MAS CONVENGA AL
OBJETIVO INICIAL.

Nombre de las unidades tematicas:

1. Factores y Estilos de negociacion

Numero y nombre de la unidad
tematica

Objetivo general por unidad

2. Andlisis de problemas y toma de decision efectiva.

Temas de cada unidad

tematica tematica

1. Factores y Estilos de negociacion

El

estratégico de negociacién para crear el
escenario favorable a la negociacion

alumno desarrollard el plan|Factores y estilos de la negociacién
Elementos que influyen en el éxito de la
negociacion

Proceso de la Negociacion

2. Andlisis de problemas y toma de
decision efectiva.

El alumno aplicara los modelos de toma

de

cumplimiento de los objetivos de la
organizacion

Fases para la toma de decisiones

decisiobn para garantizar el|Modelos para la toma de decisiones
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Unidad: Factores y Estilos de negociacion Duracion (Horas)*: 20
Obj etivo de unidad: |El alumno desarrollara el plan estratégico de negociacion para crear el escenario favorable a la
negociacion
Tipos de Saberes
Saber Saber Hacer Ser

Definir Factores Internos y Externos de | Determinar como afectan los factores|Proactivo
la negociacién (tiempo, poderes, |internos y externos a la negociacion Respeto
informacion, cultura, educacion, | Seleccionar el estilo de negociacién que | Responsabilidad,
estandares, experiencia, competencia) [convenga de acuerdo al andlisis de |Iniciativa
Identificar los estilos de |factores (Matriz) Puntualidad
negociacionDistinguir  aspectos que Determi Critico
influyen en la negociacion: Espiritu de superacién personal

Personales: Carac Analitico.

Resultado de la unidad de aprendizaje
Realizara un plan estratégico de Negociacion que contemple:

Pre-negociacion:

Objetivos

Tiempos

Responsables (Papel del lider y del equipo)
Estilo de comunicacion

Matriz de Factores

Estilo de Negociacion

Resultado Programado

Estrategia de Negociacion
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\prender, Emprender, Transformar

Secuencia didactica

Actividades iniciales

Actividades de desarrollo

Actividades finales

Aplicacién de la evaluacion diagnéstica
y entrega de capitulos de e books.
Explicacion del sistema y fechas de
evaluacion y lineamientos de la clase.

Los alumnos elaboraran un cuadro de
tres entradas con los factores y estilos
de negociacion, asi como una linea de
tiempo con las etapas de la misma.
Ademas resolveran mini casos de
negociacion y presentaran un video en
el que establezcan el estilo de
negociacion.

Aplicacion de una prueba de

rendimiento.

Medios y materiales
didécticos:

Computadora, Internet, Bibliografia

Estrategias de ensefianza:

Método de casos

Técnicas de ensefianza:

Trabajo en binas

Estrategias de aprendizaje:

Mapas conceptuales

Evidencias de aprendizaje:

Portafolio de evidencias.
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Lista de Cotejo o verificacion

Lista de Cotejo o verificacion
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Unidad:

Analisis de problemas y toma de decision efectiva.

Duracion (Horas)*:

10

Objetivo de unidad:

El alumno aplicara los modelos de toma de decision para garantizar el cumplimiento de los
objetivos de la organizacion

Tipos de Saberes

Saber

Saber Hacer

Ser

Explicar el concepto toma de decisiones

identificar las 5 fases del proceso de
toma de decisiones (Reconocimiento
del problema, interpretacién  del
problema, atencién del problema,
cursos de accion y consecuencias)
Identificar los 3 modelos de toma de

Identificar el modelo de toma de
decisiones de acuerdo a la naturaleza
del problema

Tomar la decisién a partir del modelo
seleccionado

Distinguir las etapas del proceso de
toma de decisiones

Proactivo
Respeto
Responsabilidad,
Iniciativa
Puntualidad
Critico

Espiritu de superacién personal

Analitico.

Resultado de la unidad de aprendizaje

A partir de un caso elaborara un plan estratégico de toma de decisiones que incluya:

Matriz del analisis del problema:
Identificacion

Analisis de causas

Soluciones potenciales
Consecuencias de acciones
Alternativas de decisioén:
Seleccion del modelo
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Apremder, Emprender, Transformar

Secuencia didactica

Actividades iniciales

Actividades de desarrollo

Actividades finales

Los alumnos elaboraran un cuadro de 3
entradas con los conceptos basicos de
solucion de problemas y toma de
decisiones.

Los alumnos elaboraran cuadros
comparativos sobre los aspectos
basicos de los modelos de toma de
decisiones y resolveran los mini casos
respecti vos.

Apicacibn de una prueba de

rendimiento.

Medios y materiales
didacticos:

Computadora, Internet, Bibliografia

Estrategias de ensefianza:

Método de casos

Técnicas de ensefianza:

Trabajo en binas

Estrategias de aprendizaje:

Mapas conceptuales

Evidencias de aprendizaje:

Portafolio de evidencias.
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Tipo de Estrategia de Evaluacion Instrumento de Evaluacion
Evaluacion
Evaluacion . Tipo de Instrumento
. .. Pruebas de Rendimiento - - —
Diagnostica: Lista de Cotejo o verificacion
Evaluacion Tibo de instrumento Valor del
Formativa: P instrumento (%)
Dibujos Lista de Cotejo o verificacion 30 %
Pruebas de Rendimiento Lista de Cotejo o verificacion 40 %
Portafolio de evidencias Lista de Cotejo o verificacion 30 %
100 %
Evaluacion
SIMENE (~E6 02 09/12/2020
de asignacion de
la calificacion)
Objetivo:
Asignaturas que contribuyen a la competencia
especifica:
Componentes del proyecto:

C.P. ANTONIO VARGAS MARQUEZ MTRA. GLORIA MARTINEZ MARTIN
Elaboro Vo. Bo. del Director del PE
El Nith, Ixmiquilpan, Hidalgo 02/09/2020
Lugar Fecha de elaboracion
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